ASTRO PHARMA ’

KOMMEN SIE IN UNSER TEAM!

Key Account Manager:in (m/w/d) | 38,5h

Standort Wien | Einsatzgebiet: Kliniken in Wien / NO

Wir sind ein erfolgreiches, familiengefiihrtes dsterreichisches Pharmaunternehmen mit knapp
50 Mitarbeiter:innen. Astro Pharma ist spezialisiert auf innovative, wirtschaftliche Arzneimittel
sowie Nischenprodukte, die das Gesundheitssystem nachhaltig entlasten. Zum Portfolio zahlen
unter anderem Anéasthesie — und Intensivmedizinprodukte, Antibiotika, Biosimilars, Impfstoffe,
Onkologie-, IVF- und Specialty-Produkte. Dank internationalem Netzwerk und starkem lokalem
Marktversténdnis sind wir ein etablierter Partner im O-Gesundheitsmarkt.

lhre Aufgaben

« Strategische Betreuung und Weiterentwicklung wichtiger Schliisselkunden in Wien & NO
Platzierung innovativer Produkte in den Bereichen: Anédsthesie-, Intensivmedizin, Chirurgie und
Krankenhaushygiene
Identifikation neuer Marktchancen sowie Unterstlitzung bei Produkteinfiihrungen
Beobachtung von Markt-, Wettbewerbs- und Erstattungsentwicklungen
Enge Zusammenarbeit im Team mit Medical-, Marketing-, Aul3endienst Kolleg:innen

lhr Profil

e Abgeschlossenes Studium (Pharmazie, Human-, Veterindrmediziner) oder erfolgreich
abgeschlossene Pharmareferentenprifung

e Mehrjahrige Erfahrung im Key Account Management in der Pharma-, MedTech- oder
HealthCare-Branche

» |ldealerweise Erfahrung im &sterreichischen Klinik- oder Erstattungsmarkt

e Erfahrung mit Specialty-Produkten oder erklarungsbedurftigen Arzneimitteln von Vorteil

e Unternehmerisches Denken sowie hohe Eigenverantwortung

 Kommunikationsstarke, professionelles Auftreten und Verhandlungsgeschick

o Strukturierte, analytische und lI6sungsorientierte Arbeitsweise

Unser Angebot
e Arbeiten in einem familiengefiihrten Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen
Spannendes Portfolio mit innovativen und relevanten Produkten
Dynamisches Umfeld mit echter Hands-on-Mentalitat
Langfristige Perspektive in einem wachsenden Unternehmen
Firmenwagen

Fir diese Position betragt das Mindestgehalt € 5.000. Abhangig von lhrer Erfahrung besteht die
Bereitschaft zur Uberzahlung. Eintritt: ab sofort / nach Vereinbarung.

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung unter

roland.hrabik@astropharma.at | Referenz: Key Account Manager:in
und hoffen, Sie bald in unserem Team begrif3en zu dirfen.

www.astropharma.at
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